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AutoDo!/TÜV Nord

Kooperation verkürzt „Standzeit 1“
Die AutoDo! 
GmbH und der 
TÜV Nord Mobi-
lität haben ge-
meinsam ein 
neues Gebraucht-
wagen-Manage-
menttool für Au-
tohäuser entwi-
ckelt. Die Soft-
ware hilft dabei, 
die Arbeitsabläu-
fe zwischen Her-
einnahme des 
Gebrauchtwa-
gens und seiner 
Bereitstellung 
zum Verkauf – 
die so genannte „Standzeit 
1“ – zu optimieren. Das 
neue Produkt verkürzt und 
vereinfacht den aufwän-
digen Prozess des Ge-
brauchtwagen-Durchlaufs.

Während dieser Phase 
bewertet das Autohaus die 
Fahrzeuge, entscheidet über 
ihre Hereinnahme, plant die 
technische und optische 
Aufbereitung, nimmt Fotos 
auf und preist die Ge-
brauchtwagen aus. Dabei 
wirken viele interne und ex-

terne Beschäftigte zusam-
men. Das birgt die Gefahr 
von Kommunikations- und 
Reibungsverlusten in sich. 
Und genau diese vermeidet 
die Software von TÜV und 
AutoDo!. Während ein TÜV-
Sachverständiger das Fahr-
zeug begutachtet, Smart-
Repair- und Werkstattauf-
träge koordiniert und alle 
Dokumente inklusive Fotos 
in einer Datenbank spei-
chert, übermittelt AutoDo 
die Fahrzeugdaten zu den 

gewünschten Onlinebörsen. 
Mit der neuen Software 
kann ein Autohaus die 
„Standzeit 1“ der Gebraucht-
wagen genau und lückenlos 
dokumentieren. Zudem kön-
nen die Händler die Fahr-
zeugangebote in die Home-
page einbinden, täglich die 
Börsenpositionierung verfol-
gen, Marktempfehlungen 
sowie Bestandsanalysen der 
Fahrzeugbestände und 
Übersichten von Verkäufen 
erhalten. en

Santander Consumer Bank

Neuwert nach TotalschadenNeuwert nach Totalschaden

Die Satander Consumer Bank ermöglicht mit einer 
neuartigen Kaufpreisversicherung lückenlosen 
Versicherungsschutz für Kraftfahrzeuge. Das neue 
Produkt heißt Satander Safe.
Bisher hatten Autofahrer keine Möglichkeit, sich 
vor einem Wertverlust nach einem Diebstahl oder 
Totalschaden zu schützen. Satander Safe schafft 
jetzt Abhilfe: Mit der Kaufpreisversicherung erhal-
ten Eigentümer zuzüglich des Zeitwerts von der 
bestehenden Teil- oder Vollkaskoversicherung den 
Differenzbetrag zum Kaufpreis ihres Fahrzeugs 
ausgezahlt. 
Dieser Betrag erhöht sich durch eine dynamische 
Wertanpassung um drei Prozent pro Jahr bezogen 

auf den Kaufpreis. „Die dynamische Wertanpas-
sung und die Gültigkeit für Neu- und Gebraucht-
fahrzeuge macht Satander Safe einzigartig auf 
dem deutschen Versicherungsmarkt und bietet 
dem Fachhandel ein hervorragendes Mittel für 
mehr Kundenbindung“, hebt Marion Johl, Gene-
ralbevollmächtigte und Vertriebsleiterin Kfz der 
Satander Consumer Bank AG, die Vorzüge der 
exklusiven Kaufpreisversicherung für Kraftfahr-
zeuge hervor. 
Das neue Produkt hat die Bank gemeinsam mit 
dem langjährigem Partner und Versicherungsge-
ber Rheinland Versicherungen entwickelt und 
präsentiert es zurzeit auf einer Roadshow.  en 

AutoDo! und TÜV Nord Mobilität treffen eine Kooperationsvereinbarung:
(v. li.) Marketingchefin Cathleen Finke, Geschäftsführer Marc van Eupen von 
AutoDo!, Vertriebsleiter Klaus Jürgensen und kaufmännischer Leiter Holger 
Reichenbach vom TÜV Nord.
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