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KURZ NOTIERT

Kult-Roller aus Celle: AutoDo ver-
treibt Segways®-Roller; die in den
USA bereits Kult sind. Die elektrisch
angetriebenen Einachser werden
durch Gewichtsverlagerung gesteu-
ert. ,Wir mochten unseren Kunden
ein innovatives Fortbewegungsmittel
im Autohaus anbieten und ihnen
gleichzeitig ein aufmerksamkeits-
starkes Kommunikationsmittel an die
Hand geben”, erklarte Marc van Eu-
pen, Geschaftsfiihrer AutoDo GmbH.

Audis unterm Hammer: Fiinf grofle
deutsche Audi-Zentren versteigern
kiinftig monatlich bis zu 120 ver-
kaufsfertige junge Gebraucht- und
Werksdienstwagen Uber die Aukti-
onsplattform www.haendler-kfz.de.
Im Rahmen der Auktionen werden
den registrierten Handlern monat-
lich bis zu 120 Fahrzeuge angebo-
ten. Interessenten konnen sich un-
ter www.haendler-kfz.de anmelden.
Fir Kaufer entsteht keine Auktions-
gebuhr.

Zukauf im Internet: Eine Onlineum-
frage von AutoScout24 brachte zu-
tage, dass 54 Prozent der Befragten
jedes flinfte Fahrzeug uber das In-
ternet einkaufen. Knapp ein Drittel
der Umfrageteilnehmer gab sogar
an, tber 40 Prozent der Fahrzeuge
online zuzukaufen. 55 Prozent der
Handler nennen Volkswagen als be-
liebteste Marke. Dabei sind in erster
Linie Fahrzeuge zwischen 5000 und
15000 Euro interessant.

Auf Expansionskurs: Die danische
Autorola-Gruppe eroffnet in Rath-
coolem nahe Dublin einen neuen
Standort. Damit ist die Online-Auk-
tionsplattform mit 16 Dependancen
in Europa vertreten. Die deutsche
Niederlassung von Autorola in Ham-
burg kooperiert mit Mitsubishi Mo-
tors Deutschland.  Autorola bietet
junge Gebrauchtwagen von Mitsu-
bishi-Vertriebspartnern in monatli-
chen Spezialauktionen an.
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Klassenbester

Bahr & Fass Forecasts bewertete den neuen Peugeot 308 SW als restwertstabilstes Import-
fahrzeug seiner Klasse. Die Analysten veranschlagten den Wiederverkaufswert nach drei
Jahren Laufzeit und 60000 gefahrenen Kilometern auf 62 Prozent. Die wertstabilste Motori-
sierung bietet laut Bdhr & Fass das 1,6-Liter HDi-Aggregat mit FAP-System.

Die erfreuliche Prognose flihrt der Importeur unter anderem auf die positive Umweltbilanz
des Fahrzeugs zuriick. Der 308 SW verbraucht 13 Prozent weniger Kraftstoff als sein Vor-
ganger. Der CO,-AusstoB liegt bei 129 g/km.

Online-Service mindert Risiken beim GW-Kauf

Das Internetportal www.diepruefer.de ver-
mittelt deutschlandweit Sachverstandige zu
Festpreisen. Mit nur wenigen Klicks kénnen
Autofahrer fir 129 Euro einen Experten be-
auftragen, das gewiinschte Auto zu prifen.

Ronny Diiring, Geschéaftsfiihrer der dieprue-
fer.de Logistik-Dienstleistungen GmbH, rea-

giert mit dem Internetpor-
tal auf die haufig genutzte
Onlinesuche nach Ge-
brauchtwagen. So kdnnen
Privatkunden den vermeint-
lichen Traumwagen, der
Hunderte Kilometer entfernt
ist, grindlich checken. Dabei
kooperiert der Dienstleister
mit der FSP Fahrzeug-Si-
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cherheitspriifung GmbH & Co. KG, Partner
des TUV Rheinland. Die beauftragten Sach-
verstandigen vereinbaren einen Termin mit
dem Verkaufer, untersuchen den Wagen un-
ter Berlicksichtigung von tber 100 Prifkri-
terien und machen eine Probefahrt. Nach
zwei Tagen erhalt der Kaufinteressent das

Prifprotokoll. ., Mit unserem
Service sind bose Uberra-
schungen ausgeschlossen,
egal ob der Kauf privat oder
beim Handler stattfindet”,
erklart Diring. Umgekehrt
konnen auch Fahrzeugver-
kaufer ihre Gebrauchtwa-
gen mit einem objektiven
Prifbericht ausstatten.

Kittner-Gruppe grindet Leasinggesellschaft

Die Libecker Kittner-
Gruppe  (www.kittner.de)
hatdie Leasinggesellschaft
.Norddeutsche Autolea-
sing GmbH" (NAL) gegriin-
det. Die Gesellschaft sei
weder an eine Marke noch
an die Hausbanken einzel-
ner Hersteller gebunden,
erklarte Peter Weis, CEO
der Gruppe und Geschafts-
flhrer der NAL.

Das erste neu entwickelte
Produktder NAL ist ,6plus-
30Leasing”. Dabei ent-
scheidet der Kunde kurz-

fristig, ob er sein Fahrzeug
nach einer halbjahrigen
Langzeitmiete zurlickge-
ben oder fir weitere zwei-
einhalb  Jahre leasen
mochte. Das Modell ist in-
teressant fir Unterneh-
mensgrinder oder Firmen,
die ihren in Probezeit be-
findlichen Mitarbeitern ei-
nen Dienstwagen stellen.

Dariber hinaus bietet die
NAL junge Gebrauchtfahr-
zeuge und Re-Importe an
und entwickelt Mobilitats-
programme fiir Unterneh-

men mit gemischten Fuhr-
parks. Der Unterschied zu
klassischen Leasingunter-
nehmenen besteht nach
eigener Einschatzung im
engen Bezug zur Kfz-Bran-
che: ,Wir denken nicht wie
eine Bank, sondern wie ein
Autohandler”, erklart Mit-
geschaftsfiihrer Peter
Hoffmann. Deshalb geho-
ren auch Inzahlungnah-
men, Probefahrten und
flachendeckender Werk-
stattservice zum Leis-

tungsumfang der NAL.
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