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T R E N D S

Es weihnachtet
Kurz notiert

Größtes Angebot: Der meistbe-
suchte Internetfahrzeugmarkt, Mo-
bile.de liegt auch beim Angebot vorn. 
Die aktuelle Studie des Center Auto-
motive Research (CAR) ergab: Im 
Segment der 100 beliebtesten Mo-
delle verfügt Mobile.de über 20 Pro-
zent mehr Pkw als der Wettbewer-
ber Autoscout24. Das entspricht 
einem Vorsprung von 110 000 Autos.

Trotz alledem: Die im Bankenfach-
verband organisierten Kreditbanken 
konnten bei der Konsumfinanzierung 
trotz der schwachen Autokonjunktur 
im Jahr 2007 punkten. Beim wich-
tigsten Finanzierungsgut – dem Au-
tomobil – ging ihr Neugeschäft zwar 
um 6,2 Prozent zurück. Bei sons-
tigen Konsumgütern 

wie Möbeln, Küchen 
und Computern konnten sie da-

für 1,6 Prozent zulegen.

Zusammenarbeit gestartet: Die 
internationale Fahrzeugbörse Web-
mobil24 kooperiert mit Heisetreff, 
dem kostenlosen Kleinanzeigen-
markt und Veranstaltungskalender 
für Deutschland, Österreich und die 
deutschsprachige Schweiz. Web-
mobil sendet eine Auswahl seines 
Fahrzeugbestands an Heisetreff.

Gewachsene Ansprüche: Längere 
Laufzeiten, umfassende Absiche-
rung, Renaissance des Versiche-
rungsmodells und wachsendes In-
teresse an Gasgarantien sind laut 
German Assistance die aktuellen 
Trends bei Gebrauchtwagengaran-
tien. Wie bei Neuwagen nimmt auch 
bei Gebrauchtfahrzeugen die Nach-
frage der Kunden nach längeren 
Garantiezeiten zu. Gleichzeitig ten-
diert der Handel zu Garantien, die 
eine Komplettabsicherung 
bieten.

Speziell für Gebrauchte
Die Bank für die Marken 
Peugeot und Citroën bie-
tet dem Handel spezielle 
Einkaufsfinanzierungen 
für Remarketingfahr-
zeuge, Leasing-Rück-
läufer und Gebraucht-
wagen-Hereinnahmen 
an. Aktionen plant die 
Bank gemeinsam mit 
den Herstellern. Von 
Fall zu Fall gibt es auch 
immer wieder spezielle 
Programme anlässlich 
Modelleinführungen. 
Die Konditionen für die 
Gebrauchtwagen-Ein-

kaufsfinanzierung weichen hinsichtlich der Lauf-
zeiten von den Standard-Konditionen ab. 
Servicepakete gibt es ebenfalls für Gebrauchte. Ne-
ben der Kfz-Versicherung bietet das Unternehmen 
beispielsweise auch die zusätzliche Absicherung für 
den Fall eines Totalschadens oder Diebstahls an. Au-
ßerdem können Bankkunden für die Dauer ihres Lea-
sing- bzw. Finanzierungsvertrags eine Gebrauchtwa-
gen-Langzeit-Garantie abschließen. 

Bei Carat ist jetzt schon Weihnach-
ten. Mit der Aktion „Das ist wie 
Weihnachten“ bietet der Systeman-
bieter seinen Werkstätten eine 
Werbekampagne an, um Neukun-
den zu gewinnen. Dafür wirbt Ca-
rat im Oktober und November auf 
der Titelseite von BILD mit einem 
Fünf-Euro-Gutschein. Autofahrer 

können die-
sen Gutschein 
in allen teil-
nehmenden 
Werkstätten 
einlösen. Vor-
aussetzung 
dafür ist ein 

Mindestumsatz von 50 Euro.
Zu finden sind die teilnehmenden 
Werkstätten unter www.werkstatt-
kompass.de. Sie können über den 
Umsatz Dreiecke sammeln und  
am Jahresende gegen Prämien 
eintauschen. Betriebe, die an der 
Aktion teilnehmen, müssen 19 
Euro Gebühr pro Jahr bezahlen.  

Die AutoDo GmbH erweitert ihre Produktpalette um eine 
internetbasierte Datenbankabfrage für den GW-Markt. 
Das Produkt heißt XMLive-API und macht es Händlern 
möglich, ihre Gebrauchten bei einem virtuellen Rund-
gang in Echtzeit zu zeigen. Für jedes Auto ruft ein soge-
nannter XML-Server bei AutoDo alle wichtigen Informati-
onen ab. Das neue Modul ist flexibel, sodass die Händler 
ihre Fahrzeugpräsentation der eigenen CI anpassen kön-
nen. Alle Daten können zudem crossmedial eingesetzt 
werden. Das Autohaus Ernst in Mannheim wendet das 
neue Vertriebsportal bereits an. 

Aktuell und individuell

So kann ein virtueller Rundgang mit XMLive-API aus-
sehen.
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Guter Start

Die Anfang des Jahres gestartete 
neue Internetplattform Auktion & 
Markt AG, Autobild/Base, hat be-
reits nach wenigen Monaten mehr 
als 1 000 registrierte Händler und 
erfreut sich großer Akzeptanz im 
Markt. Etwa 10 Prozent der regis-
trierten Händler stammen aus dem 
Ausland, obwohl die Seite derzeit 
nur auf Deutsch verfügbar ist. 
Aktuell befinden sich 109 Fahr-
zeuge in der Auktion. für das zwei-
te Halbjahr wird dem Handel auch 
die Möglichkeit, Teile zu verstei-
gern angeboten. 
Auf Autobild.de/Base können 
Händler ihre Gebrauchten selbst 
einstellen und vermarkten, un-
abhängig davon, ob sie marken-
gebundener oder freier Händler 
sind. Die Abwicklung nach Ver-
tragsabschluss obliegt Käufer und 
Verkäufer.  Für das Einstellen und 
Verkaufen werden keine Gebühren 
erhoben. Die Gebühr für Käufer 
beträgt ein Prozent vom Kaufpreis, 
mindestens jedoch 99 Euro. 


